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Where To Find Donors

Current members
Members who have moved away
Friends, neighbors and family of staff, board and members
Fundraising annual reports, gala programs, newsletters and
ad-books of other organizations
People with whom you do business
Small or local business people who work with your constituencies
e Sneaker/shoe stores
e C(lothing stores
e Restaurants
e Funeral parlors
e Florists
e Real Estate companies
e Landscapers
e Hair Salons/Barbershops
7. Big business contacts
8. Professionals you know - lawyers, doctors, accountants, builders,
architects, Socially Responsible Investment professionals etc.
9. Unions and Union heads
10.Your Donors
11.Donors who gave to sympathetic politicians
12.Giving speeches to sympathetic or influential audiences with a sign-up
sheet
e Chamber of commerce
e Churches, synagogues, mosques
e University classes
e Rotary clubs
13.Appeals to smaller and monthly donors to become big donors
14.Publications

B =

o U



Yes we Can! Raising Money with Gusto in Challenging Times //
iSi se puede! Recaudar dinero con gusto en tiempos dificiles
By Marjorie Fine | * Mensaje Bilingtie / Bilingual Message *

Donde Encontrar Donates

1. Miembros
Antiguos miembros
3. Amigxs, vecinxs, y familiares del personal, la junta directiva, y
miembros
4. Informes anuales de recaudacion de fondos, programas de las galas,
revistas, libros de anuncios de otras organizaciones
5. Personas con las que se hace negocios
6. Personas con pequenos negocios o negocios locales que trabajan con la
poblacion con la que usted trabaja
7. Contactos de personas con negocios grandes
8. Profesionales que conozca - abogados, doctores, contadores,
constructors, arquitectos, profesionales que invierten de manera
responsable, etc.
9. Sindicatos y lideres sindicalistas
10. Sus donantes
11. Donantes que dan a politicas que comparten las causas
12. Haciendo presentaciones a personas que comparten los ideales o
audiencias que influyen con listas para anotarse
e (Camara de comercio
e Iglesias, sinogagas, mezquitas
e Aulas universitarias
e C(lub rotario
13. Llamadas a pequenos donantes o donantes mensuales para que se
convierten en donantes mayores
Publicaciones
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